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o o Izbrali smo novega predstavnika delavcev. ﬁ

brezplacni izvod | julij 2017 Izbor v drugem krogu je bil omejen na Sergeja Ceha in Antona Krambergerija. ¢ >

Izbran je Anton Kramberger iz PVC proizvodnje.
Na novega zastopnika se lahko obrnete s predlogi, pohvalami in pritozbami v zvezi z delom.
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Leto, ki smo ga
dolgo cakali

Veckrat opazamo, kako ¢as bezi, dnevi se obracajo v tedne, tedni v mesece
in z res veliko hitrostjo je minila prva polovica leta. Dolgo in tezko pri¢akova-
ni kolektivni dopust je pred vrati in kot bi mignil, bo tukaj jesen.

V leto 2017 smo vstopili z optimizmom, saj so bili poslovni rezultati konec lanskega na za-
cetek novega leta zelo obetavni. Urniki so bili polni, Ze tako kratki januarski dnevi so bili kar
prekratki za vse, kar je bilo potrebno narediti ... Potem pa smo v februarju pod tezo vesti, ki
nas je vse bolece opomnila, kako minljivo je ¢lovesko bivanje, obstali. Od nas se je namre¢
po dolgi in neozdravljivi bolezni poslovil ustanovitelj in »o¢e« nasega podjetja Janez Ajlec.
Njegovo slovo se je globoko dotaknilo vseh, ki smo z njim sodelovali. Ceprav ga ni ved
med nami, rezultati njegovega dela ostajajo in zgovorno dokazujejo, kako izjemen ¢lovek in
podijetnik je bil. Vsak pri sebi nanj ohranja svoj spomin. Mene med drugim opominja, da je v
zivljenju z vztrajnostjo, vizijo in s pogumom mozno doseci pravzaprav vse.

Sicer pa se najbrz strinjate z mano, da smo leto 2017 dolgo ¢akali. Je namre¢ tisto prvo leto
po gospodarski in gradbeni krizi, ko belezimo ponovno rast. Dolgih osem let smo se krepko

Vesel sem, da nam gre bolje, da nam uspeva iti po
zacrtani poti. Povecujemo izvoz in tudi prodajo doma,
lepo je, da zopet Cutimo pozitiven val rasti.

trudili obrniti krivuljo prihodkov navzgor in z veseliem zaznavamo prve znake okrevanja. Ze
ob nacrtovanju poslovnega leta smo letvico zastavili precej visoko, saj smo za letos nacrtovali
devetodstotno rast prihodkov. V prvih Sestih mesecih smo nacrtovano celo krepko prese-
gli. A nas to nas ne sme uspavati, saj nas ¢aka Se veliko dela. Da bomo uspesni, moramo
uravnoteziti rast prihodkov, prevetriti notranje rezerve, imeti pod stalno kontrolo stroske, na-
daljevati z vlaganjem v razvoj in v posodobitev opreme. To je delo nas vseh, saj kot pravijo,
veriga je mocna toliko, kolikor je moc¢an njen najSibkejsi ¢len. Samo skupaj bomo zaceto
zgodbo uspesno peljali naprej. Zaradi vsega smo vcasih pod pritiskom ali kot radi reGemo
pod stresom. Sam temu pravim pozitiven stres. Vesel sem, da nam gre bolje, da nam uspeva
iti po zacrtani poti. Povecujemo izvoz in tudi prodajo doma, lepo je, da zopet ¢utimo pozitiven
val rasti.

Vedno, tudi v najbolj kriznih ¢asih, sem verjel, da zmoremo. In res je tako. Pohvalimo se lahko
z veliko dobrimi stvarmi. Na naslednjih straneh nasega ¢asopisa je govora o tem, kaj se nam
je zgodilo v zadnjega pol leta. Spoznali boste novosti iz proizvodnje, nove izdelke, se spomnili
razlicnih dogodkov v podjetju in v povezavi z njim. Ne spreglejte tudi slikovne predstavitve
referenc. Te so zares ¢udovit odraz nasega skupnega dela. Gre za izbor nekaj najnovejsih
in odmevnejsih projektov. A to Se zdale¢ niso vsi. Na svoje delo smo zares lahko ponosni.

V pocitniSkem ¢asu vam zelim, da se, kjerkoli boste Ze preziveli svoj oddih, posvetite sebi,
svojim bliznjim. Pocnite tisto, ¢esar sicer ne utegnete, a vas razveseljuje in sprosca. S tistimi,
ki vas obdajajo, pozabite na vsakdanje skrbi in si ponovno napolnite baterije. Po dopustu
namre¢ prihaja vroca jesen, ki bo prinesla stevilne nove izzive. Potrebovali bomo veliko ener-
gije, svezine in zagona, da jih bomo lahko uspesno resevali. =

Trivo Krempl
direktor podjetja AUM
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V spomin J. Ajlecu in
vsem, zaradi katerih
zivimo bolje, kot bi sicer

Peter Frankl, direktor in glavni urednik Financ, ob smrti Janeza
Ajleca v kolumni na portalu Finance.si

Obstajate dve Sloveniji - »to mi pripada Slovenija« in »pusti me delati in ustvarjati Slovenija«. Vrline po-
kojnega Janeza Ajleca so vrline »pusti me delati in ustvarjati Slovenije« - in v tej Sloveniji, odroénejsi, se

tudi bolje zivi.

Umrl je Janez Ajlec, ustanovitelj podje-
tia AJM, ki se ukvarja z okni in sendili.

Eden najvidnejdih slovenskih podietni- . RRINER
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priklonimo. Ocetovski, trezen, odgovo- — o i i
ren. Preprost, zdruzevalen in podjeten. E_g;
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kov je bil premlad za smrt, Stel je 70 let.
Bil je eden tistih, ki jih krasijo lastnosti,
ki se jim Slovenci povsem upravi¢eno

Zaradi ljudi njegovega kova nam gre v
Sloveniji bolje, kot bi nam slo sicer,
brez njih bi v drzavi imeli $e ve¢ zgodb,
na katere ne moremo biti ponosni.

Ob misli na Janeza Ajleca mi um pre-
skoci na lestvico obcin, ki so jo pred
kratkim sestavili kolegi z revije Moje fi-

morda so pri tem razmeroma uspesni
zato, ker so odmaknjeni in zato prve
Slovenije ne zanimajo preve¢ - kamor
stopi noga prve Slovenija, zemlja teze
rodi. Potem pride Idrija (no, tu bi lahko
bilo Se bolje, ¢e bi presegli globoke
zamere), nato so tu gorenjske obrtno-
-podjetniSke obcine. Globalno Novo
mesto. Vse te kraje druzi to, da je v
njih kar nekaj ljudi, ki jih krasijo vrline
Janeza Ajleca. Te pa so predvsem to,
da se je treba zmeniti, in to tako, da
manj govoris, ve¢ poslusas in si ego
polnis s tem, da dajes in ne da jemljes
- in s samim dejstvom, da dajes, v bi-

nance in ki nam razkriva, kje v Sloveniji

se najbolje zivi. Slovenski kraji, kjer se zivi bolje kot drugod,
so lahko ponosni na karakterne znacilnosti tamkajsnjih ljudi,
ki so podobne preminulemu Stajerskemu podjetniku.

Janez Ajlec je bil ¢lovek, ki je bil pragmati¢en in v tem Sirok.
Seveda je delal tudi zase in za svojo druzino, a podijetje je na
prvem mestu jemal kot odgovornost. Ljudje prepogosto mi-
slijo, da je podjetnistvo povezano predvsem z materialnimi
dobrinami, a te pridejo pozneje, ¢e sploh kdaj. Ne recem,
da je biti podjetnik izjemno tezko, podijetje pac si, pravi pod-
jetnik na vsakem koraku odgovorno misli na podjetje, ki je
sestavek ljudi in odnosov, ki so v njem in ki ga obkrozajo.

Kot novinar in poslovnez sem srecal veliko ljudi v mnogih
krajih. V glavnem poslovneze, velike in male, in tudi politike.
Na teh potovanjih, tu mislim predvsem na naso domovino,
sem odkril, da v bistvu obstajata dve Sloveniji. Ena je »to mi
pripada Slovenija«, druga pa je »pusti me delati in ustvarjati
Slovenija«. Prva mi ne disi prevec, drugo lahko samo spo-
Stujem. V nacelu je »pusti me delati in ustvarjati Slovenija«
pragmaticna, marljiva in ¢loveska. Praviloma je te Slovenije
vec v nekoliko odmaknjenih dolinah in ravninah, prve je ve¢
v mestih. Prva je vzviSsena in »nastudirana«, druga je pre-
prosta, a v biti veliko bolj razgledana. Obcina, v kateri se v
Sloveniji najbolie Zivi, so Zelezniki, dolina, kamor sonce le
redko posije. Kraj, v katerem so se ljudje znali zmeniti - in

stvu zadovoljen jemljes.

Da, tudi v drugi Sloveniji so tezave, tudi tam ne cvetijo samo
rozice, Se zdaleC ne, obCasno zna biti tudi odljudna, a teza-
ve se poskusajo preseci tako, da jih obravnavas neposre-
dno, posteno poves sebi in drugim, kaj hoces in mislis, da
bi bilo dobro, ne filozofiras tjavendan. Zmenis se. In potem
ukrepas. Tako to pocnejo v drugi Sloveniji, predvsem ob-
¢inski politiki in podjetniki, poslovnezi, direktorji, kulturniki,
kmetje, vsi. In rezultati so. Razvoj, dolina, tovarna, trgovina,
proizvodnja, kmetijstvo, nekaj turizma in gradbenistva, in Ce
ta skupek »$timax, imas lahko zdravje, mir, varnost, Cistoco,
kulturo in se vsaj priblizas nekaksni idili. Kjer se ljudje ne
znajo spostljivo zmeniti, pa imas vec¢ni razdor prve Sloveni-
je. In kralje na Betajnovi.

Zaradi vrlin Janeza Ajleca je Slovenija bolj znosna, kot bi
sicer bila. In dovolite mi, da napiSem Se to: Slovenci radi o
sebi povemo, da je v nas polno »fovsije«. Mar res? Janez
Ajlec, ob vsej svoji odgovornosti in skrbi, je znal tudi uzivati.
A v drugi Sloveniji mu tega niso zamerili oziroma sam tega
nisem zaznal. Ce Slovenec nekaj ustvari s svojo pametjo,
delom, iznajdljivostjo in znanjem in ¢e je z vsem tem ravnal
odgovorno, bodo ljudje tudi na njegovo osebno bogastvo
ponosni, saj si ga je prisluzil. Ne bodo mu zamerili niti igra-
nja golfa in prelepega avta. V prvi Sloveniji pa bi nadenj po-
skusali poslati inSpektorja.
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Proizvodnja vhodnih vrat

Nov CNC-stroj olajsal
proizvodnjo vhodnih vrat

25 Jan Creslovnik
@ Arhiv AUDM

Investicija kot odgovor na potrebe trga in zelje po neodvisnosti

Proizvodnja vhodnih vrat iz aluminija
po prenovitvi linij pred dvema letoma
pospeseno narasc¢a. Kupci domainv
tujini nas vse bolj prepoznavajo tudi
kot proizvajalca kakovostnih vhodnih
vrat, ne samo oken. Da bi lahko Se
naprej zadovoljivo izpolnjevali potre-
be trga, so bila vlaganja v podkrepi-
tev strojne opreme ALU- proizvodnje
neizbezna.

V zadnjih dveh letih v podjetju belezimo str-
mo rast prodaje vhodnih vrat iz aluminija. K
temu so pripomogle prenovljene linije Clas-
sic, Trend in Entry ter uvedba akcijskih pake-
tnih ponudb modelov vhodnih vrat z linijami
Trend Smart in Classic Smart.

Zaradi povecanega obsega dela je bila inve-
sticija v nov CNC-stroj neizbezna. Investicija
je bila vredna 50 tiso¢ evrov. Nov CNC-stroj,
ki je nemske znamke Buth in se uporablja od
sredine maja, je namenjen izdelovanju pol-
nil za vhodna vrata, za graviranje in izdela-
vo odprtin za stekla. Stroj prinasa ne samo
sodobno obdelavo materiala in sposobnost
raznolikega prilagajanja dizajna polnil Zzeljam
kupcev, ampak tudi lazje planiranje proizvo-
dnje, manjSo odvisnost od zunanjih izvajal-
cev in seveda dolgoro¢no tudi zmanjsevanje
stroskov proizvodnje.

Navedimo Se nekaj osnovnih prednosti
CNC-strojev (CNC je kratica za Computer
Numerically Controlled - rac¢unalnisko nu-
meri¢no krmiljenje) pred klasi¢nimi stroji:

program enostavno vnesemo Vv stroj in
ga shranimo;

visoka stopnja prilagodijivosti - mozne
so hitre preureditve stroja z ene na dru-
go obdelavo;

vecja produktivnost teh strojev;
visoka kakovost in natan¢nost izdelave;

vecja izkoriS¢enost stroja in visoka prila-
godljivost stroja pri obdelavi.

Proizvodnja polnil vhodnih vrat iz aluminija
tako z novim CNC-strojem poteka hitreje,
planiranje je lazje, in kar je pomembno, je
odvisnost od zunanjih izvajalcev bistveno
manjsa. "
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Proizvodnja PVC-oken

Lepljenje stekla v krilo

kmalu serijsko

Novi stroj za tehniko lepljenja

Sodobna okna stremijo k vedno ve-
¢jim steklenim povrS§inam, vse ozjim
okvirjem, k vedno boljsi izolativno-
sti in visji protivlomni zas¢iti. Veliko
novost pri izdelavi oken, ki izboljSu-
je dejansko vse parametre, je prine-
sla tehnika lepljenja stekla v krilo.
Ta tudi spreminja funkcijo stekla
in okvirja krila - steklo prevzame
nosilnost in nosi okvir, ne ve¢ okvir
stekla.

Tehniko lepljenja stekla v krilo v AUM ze po-
znamo in tudi izvajamo na PVC- programu
oken AJM 8000, AJM 5000 energeto view,
kakor tudi na lesnem programu pri sistemu
Pasiv 90. Tehnologijo smo do sedaj izvajali
rocno. Novi stroj, ki prihaja septembra, bo
pripomogel k hitrejsi in kakovostnejsi zaste-
klitvi okna.

Vrsta izboljSav

Pri tehniki lepljenja se krilo in steklo preko
posebnega lepila med seboj zlepita. Ta ela-
stiéni spoj omogoca visoko stabilnost krila,
poveca toplotno, zvoéno in protiviomno
zascéito. Prepric¢liiva mo¢ spoja tako pove-
¢a trdnost celotnega okna, da krilo ve¢ ne
potrebuje ojacitve. Tehnika lepljenja zviSuje
tudi protiviomno zascito. Izruvanje stekla
oziroma snetje stekla s krila ni mozno, tudi
¢e se na notranji strani letvica zlomi. Lepilni
sloj preko delne proznosti absorbira zvo¢-
ne lastnosti ter zato deluje tudi zvo¢no izo-
lacijsko. Preko varnega in moénega spoja
tehnike lepljenja med krilom in steklom se
delujoce sile na okno porazdelijo in prena-
Sajo enakomerno po celotnem oknu, zato
ne pride do povesa ali zvijanja krila. Tehnika
lepljenja v primerjavi s standardno metodo
izboljsa tudi toplotno zas¢ito okna.

&5 Darko Murkovi¢
@ Arhiv AUDM

QSNOVNE PREDNOSTI OKEN S PRIDOBITVIIO STROJA:

£ jekleni ojai ilu (z izjemno prime-
it vet: ieklenih ojatitey v krilu (z iemn
rrl(l:%\{(%cté zahtevajo staticne 7akonitosti).

0ji profil n vet svetiobe v prostoru.

|zboljSane termicne [astnosti.

Steklo prevzame veti del tee. Teie tako
vet okvir

Razbremenijo s vogalnih vezl

Zamenjava stekla
je enostavna

Steklo, leplijeno v krilu, zviSuje nivo proti-
vlomne zasScite, kljub temu pa je njegova
strokovna zamenjava v primeru loma ali pri
drugih nujnih posegih enostavna. Najprej
odstranimo letvico stekla, nato vzdolz notra-
njega roba krila z vibracijsko zago zarezemo
v lepilo in odstranimo steklo. Po sanaciji po-
Skodbe se krilo in steklo ponovno zlepita.

Novi stroj Urban

Nov stroj za tehniko lepljenja, ki bo sam iz-
vajal lepljenje stekla v krilo, je znamke Ur-
ban, njegova vrednost pa je 152.930,00
evrov. Maksimalne dimenzije elementov,
ki jih lahko vstavimo v stroj, so 4.000 mm
Sirine, 3.000 mm visSine. Gre za vrhunski
stroj s top tehnologijo in veliko natan¢nostjo
vbrizganja lepila v utor. Na stroju bomo iz-
vajali tehniko lepljienja za vse PVC okenske
sisteme. V bistvu lahko lepimo steklo v vse
profile, vendar bo to klasika, kjer bo poteka-
la linijska proizvodnja. ==

MULTIFALZ - DVE
POTREBI, EN PRODUKT

ne nosi

Trendu lepljenja stekla v krilu se je na inovativen
nacin prilagodil tudi nas dobavitelj profilov Alu-
plast. Razvili so tako imenovano funkcijo Multifalz,
ki na enem profilu omogoca obe tehniki zastekli-
tve, »klasi¢no«, s podloznimi plos¢icami in novo
tehniko lepljenja. Katera bo izvedena, se odloci-
mo proizvajalci oken sami. Gre za dobrodoslo
novost, saj nam tako ni potrebno narocati in

skladisciti profilov glede na tehniko zastekli-
tve. Aluplast funkcijo Multifalz ponuja za vse
svoje sisteme profilov od 5000 do 8000.




§t. 11 | julij 2017

25 Darko Murkovi¢
@ Arhiv AUDM

Novost v proizvodno-prodajnem programu

Atraktiven dizajn in

vrhunska izvedba = nova

lesena okna AJM 78

Leseno okno s Siroko namembnostjo

V podjetju AJM se lahko pohvalimo z eno naj-
sodobnejsih proizvodenj lesenih oken in vrat.
Od leta 2012, ko smo izdelali svoje prvo lese-
no okno, belezimo nenehno rast. Prvotnemu
profilu AJM Pasiv 90 smo pridruzili Se lese-
na vhodna vrata ter izpopolnili ponudbo
okenskih profilov s sistemom AJM 78.

Razvojna novost prve polovice letosnjega leta je
zagotovo »klasi¢no« leseno okno AJM 78, ki
smo ga vkljugili v prodajni program v zacetku
marca. Ta za kupce sicer ni popolna novost,
saj je leseno okno pod tem istim imenom
pred tem za nas izdeloval zunanji partner.
Nov, »nas« profil AUM 78 je tako nastal

predvsem iz nase teznje po neodvi-

snosti od zunanjih partnerjev in zelje P
po stalni kontroli kakovosti vseh nasih
izdelkov.

Profil AUM 78 ima Siroko namemb-
nost, primeren je tako za novogradnje
kot za prenove. Zanj se bo odlocal tisti
segment kupceyv, ki si zeli kakovostno
leseno okno srednjega cenovnega ra-
zreda. V primerjavi z oknom AJM Pasiv

ol

H
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90 ima AJM 78 nekoliko slabsi parameter to-
plotne prehodnosti, vidno vgrajeno okovje in
drugacne dimenzije. Sicer pa je tako kot pri
profilu 90, osnovna surovina - les, na voljo
sta macesen ali smreka slovenskega pore-
kla, prav tako je zasteklitev trislojna.

AJM 78 je na voljo tako brez zunanje pre-
krivne maske iz aluminija kot z njo. Ta je
odli¢na resitev za tiste, ki si Zelijo povezova-
nja klasiénega z modernimi oblikovnimi ele-
menti. Zunanja prekrivna maska je trenutno
na voljo v treh razli¢nih izvedbah:

klasi¢ni, s posnetim robom;
Cubo, s pravokotnimi robovi;
Modern, z izravhanimi linijami.

Tem trem se bosta v prihodnosti pridruzila Se
dva tipa, in sicer Intergral in Flat. Integral bo
imel vgrajeno zaluzijo, Flat pa izravnano po-
vrSino aluminijaste maske na zunanji strani in
izravnane povrsine okvirja krila in podboja na

notranji strani. ==
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25 Jasmina Cernela
@ Lili Kotnik

Intervju z zastopnikom

»Vesela sem, da

ste tukaj«

Lili Kotnik, Vikomerc, zastopnica za Celje z okolico

Gospa Lili je pred nekaj meseci z druzin-
skim podjetjem Vikomerc prevzela vode-
nje nase poslovne enote v Celju. Svoje
delo ima rada. Zadovoljstvo strank je za
njo na prvem mestu, zato, pravi, njene
misli »v petek in svetek« tavajo tam ne-
kie med idejami, najboljSimi resitvami za
stranko in dejstvom, da jo bo potrebno
pozitivno in uspesno »zakljugiti«.

jetje v branzi, ki zares deluje »z duso« za naroc¢-
nika in sodelavce. Pripravljenost lastnikov in vseh
ostalih, vpetih v nase sodelovanje, je neizmerna,
ne glede na uro in zasedenost.

Z veliko naklonjenostjo gledam na prizadevnost,
ki sta jo ustanovitelja gospod Janez in gospa Ma-
rija morala za takéen uspeh podietja zrtvovati. Cu-
titi je, da sta ljubezen do podijetja prenesla tudi na
hcere in verjamem, do to isto, skupaj z njimi deli-

Stranka je kralj! To prepricanje naj nas vse, ki sedimo v
pisarnah in salonih, vodi v vsakem trenutku. Samo od nas,
nase osebnosti, odkritosti in spostovanja do vseh, je odvi-

sen nas uspeh.

O vpetosti v delo Lili nadaljuje: »Moj moz Vili,
ki je nosilec dejavnosti, a manj vpet v segment
stavbnega pohistva, bi zgornjemu dejstvu zago-
tovo prikimal, saj sta z najmlajSo od treh otrok,
Emo, zaradi moje poslovne poti delezna nema-
lo odrekanj. Delam vseskozi, v pisarni v Celju in
doma v osrc¢ju neokrnjene narave pod goro Oljko.
Priznam, da brez mozeve podpore in idej, ko je
potrebno povledi prave niti, ne bi Slo. V podje-
tju sicer pokrivamo Se distribucijo za pateniran
produkt Emmi-Dent dentalnega ultrazvoCnega
¢iscenja zob, torej skrbimo za zdrav nasmeh »od
dojencka do protezex.

Kaksna je bila vasa poklicna pot, preden ste
zaceli sodelovati z AJM?

Kot mati treh otrok in tudi Zze ponosna babi sem se
v svoji 33-letni delovni karieri v segment stavbne-
ga pohistva podala pred 5 leti. Nakljucje je tako
naneslo in mi ni zal. Sicer sem po poklicu kemik,
moz dela v Solstvu in si »baterije polni« z glasbo.

Kako pa je priSlo do sodelovanja z naSim
podjetjiem?

Pred prevzemom salona v Celju smo sodelovali z
dvema proizvajalcema stavbnega pohistva. A smo
vedno pogresali podjetie z duso. Po vztrajnosti
solastnice AJM Jasmine Ajlec smo se pridruzili
vam, ki ste, danes to lahko potrdim, edino pod-

mo vsi, ki energijo podjetja prenasamo strankam.
Kako prepri¢ate stranke, da smo »pravi«?

Stranke pridobivamo po razliénih kanalih, a kljuc-
na je referenca - ta steje najve¢. Vsaki stranki
povem: »Vesela sem, da ste tukaj. AJM je podje-
tje, kjer vsi dihamo kot eden in v skrbi za kvaliteto
Vasega bivanja bomo naredili prav vse.« Prijazen,
korekten in profesionalne nastop, zdruzen v pa-
ketu izjiemnih produktov, je najvecji argument, da
se stranke po temeljitem krozenju med konku-
renénimi ponudbami naposled vrnejo k nam.

Veseli nas, da je AUM kot zaupanja vredna blagov-
na znamka v o¢eh strank zapisana kot simbol ka-
kovosti, to nam lajSa delo, odpira nove moznosti
in daje kruh druzinam iz nasega podjetja.

Koliko vas je zaposlenih v vasem podjetju?

Zaposleni smo stirje. Imamo izvrstno montazno
ekipo. Nasi cilji so visoki, strmimo vsak dan vise
in ne dvomimo, da nam z naso ekipo ne bi uspelo.

Kaj bi rekli, kdo odlo¢a pri nakupu stavbnega
pohistva - moski ali zenska?

Cutiti je, da se trend gradenj v zadnjem obdobju
spet dviga. Opazamo, da Zenske igrajo klju¢no
vlogo pri odlo¢anju. Sicer pa so stranke danes
zelo tehniéno poducene in tudi iziemno prera-
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¢unljive, pazljive in dobro premislijo, komu
bodo naklonile zaupanje. Zato je treba vso
energijo usmeriti v znanje, profesionalen in
korekten nacin obravnave strank.

Stranka je kralj! To prepri¢anje naj nas vse,
ki sedimo v pisarnah in salonih, vodi v vsa-
kem trenutku. Samo od nas, nase osebnosti,
odkritosti in spostovanja do vseh, je odvisen
nas uspeh. Pa naj bo to sodelavec, klicoci
po telefonu, mimoido¢a stranka, poslovni
partner, lastnik podjetja, Cistilka. Ce bomo
vsi delali tako, nas bo to vodilo do izjemnih
uspehov in srece, ki je povezana z uspehi
nas samih. <«

Po vztrajnosti solastnice AJM Jasmine
Ajlec smo se pridruzili vam, ki ste, danes
to lahko potrdim, edino podjetje v branzi,
Ki zares deluje »z duso« za naroCnika in
sodelavce. Pripravljenost lastnikov in vseh
ostalih vpetih v nase sodelovanje je neiz-
merna, ne glede na uro in zasedenost.




25 Jasmina Cernela
@ Adnan Basi¢

Intervju z zastopnikom

Svicarski trg velja
za prestiznega

Adnan Basié¢, AUJM Svica

Pogovarjali smo se z Adnanom Basicem, ki ze stiri leta vodi
druzbo AJM Schweiz, ki je zadolZzena za pridobivanje zastopni-
kov in prodajo izdelkov na Svicarskem trgu. Adnan pravi, da ima
rad svoje delo, zato ga pravzaprav nikoli ne odlozi. Z nasim pod-
jetiem odliéno sodeluje, in éeprav so Svicarji ob prvem kontak-
tu skepti¢éni do slovenskih izdelkov, Adnan pravi, se tudi to da
premagati ...

Kdo je Adnan Basi¢, kako bi se opisali?

Star sem 31let in sem sre¢no poroden. Z zeno ziviva v kantonu Bern. Zal
moram priznati, da sem deloholik, tako da se najbolje pocutim, ko je veliko
dela in lahko kaj postorim. Sem vztrajen, odgovoren, zanesljivin imam oko za
podrobnosti. Ne dajem obljub za stvari, ki jih ne morem izvesti.

Ali bralcem lahko kratko opiSete svojo poslovno pot in kdaj/kako ste
zaceli sodelovati z AJM?

Ze 15 let delam za ProPers Team AG in se poleg tega dodatno izobrazujem.
Solal sem se za trgovca in leta 2012 pri ProPers Team AG zakljugil $e Studij
poslovne ekonomije. Podjetje ProPers Team AG svetuje in za razlicna pod-
jetja izvaja »back-office« dejavnosti. AJM smo spoznali ob njihovem vstopu
na Svicarski trg in skupaj smo ustanovili Svicarsko druzbo. V mandatnem raz-
merju vodimo druzbo AJM Schweiz Fenter-Tiiren AG in se lahko pohvalimo z
odlicnim sodelovanjem.

Kako izgleda vas delovni dan?

Obicajno sem v pisarni Zze zgodaj zjutraj, tako da lah-
ko v miru uredim pomembne zadeve. Dan poskusam
dobro nacrtovati, a mi zmeraj ne uspe, saj veliko na-

Vsi smo na isti |adji iNn log zahteva dobrsno mero spontanosti. Tezko odklo-

pim od dela, tako da tudi ob vecerih in med vikendi

vsak posameznik lahko spremljam svoj elektronski predal oz. sem dosegljiv
PO svoje pripomore k
temu, da se podjetje AUM le da, identificirati z vsako stranko oz. produktom, kot
na trgu uveljavi in obdrzi,
neodvisno od tega, za

katero drzavo/trg gre. sel?

po telefonu. A mi to ne predstavlja posebnih tezav,
saj imam svoje delo rad in se poskusam, kolikor se

bi bil moj.

Kako gledate na svoje delo z AJM? Katere dobre
in katere slabe stvari vam pridejo najprej na mi-

Z AJM zelo dobro sodelujemo. V poslovnem svetu
novo poslovno razmerje zmeraj zahteva nekaj ¢asa,
da se obe strani dobro spoznata. Menim, da je trajni
uspeh v Svici in tudi v drugih drzavah mogo&e zago-
toviti samo s pomocjo vseh sodelavcev (od tehnike, produkcije pa do dobave
itd.). Vsi smo na isti ladji in vsak posameznik lahko po svoje pripomore k temu,
da se podjetje AJM na trgu uveljavi in obdrzi, neodvisno od tega, za katero
drzavo/trg gre. AJM je znamka, za katero stojimo vsi, tako da moramo imeti
zmeraj v ospredju podijetje kot celoto.
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AJM v Svici. Kaksen je polozaj podje-
tja? Koliko zastopnikov imamo in kje
se ti nahajajo? KaksSne so vase izku-
$nje s prodajo slovenskega izdelka na
Svicarskem trgu?

AJM Svica se podasi, a vztrajno razvija.
Vse od ustanovitve druzbe pred 4 leti nam
je uspelo vsako leto povecati promet, kar
je zelo pozitivno. Zmeraj ve¢ je objektov, v
katerih so bili uporabljeni nasi izdelki, tako
da nase ime postaja vedno bolj znano in
tako je zmeraj laze najti nove zastopnike.
Trenutno imamo 10 partnerjev. Dva v fran-
coskem delu Svice, ostali pa so iz nem-
8kega, predvsem osrednjega dela Svice.
Tudi nove zastopnike iS¢emo predvsem
v tem delu Svice. Tako zelimo vzpostaviti
mrezo prodajnih zastopnikov, ki bi pokriva-
la vse podro¢je Svice. Trudimo se, da nasi
zastopniki ne bi bili locirani preblizu, tako
da se ne bi vzpostavila tekmovalnost. Zal
so stranke vec¢inoma pri prvem kontaktu
nekoliko skepticne do slovenskih izdel-
kov. Nekoliko pomaga dejstvo, da smo
ustanovili Svicarsko druzbo. Po obisku
proizvodnje in sedeza podijetja se pomi-
sleki razblinijo, tako da uspemo stranke
prepri¢ati o kakovosti nasih izdelkov.

Kako je s prodajo stavbnega pohistva
v Svici? Kako bi opisali trg, kaksne so
njegove glavne znadcilnosti, specifike
(kaj se najbolj prodaja, posebnosti, kaj
ceni, iS¢e Svicarski kupec ...)?

Svicarski trg stavbnega pohistva je vreden
milijarde, kar nam dela ne olajsa. Kjer je
trg velik, je seveda veliko podijetij, ki si
zelijo nanj prodreti. Poleg tega velja Svi-

carski trg za prestiznega. Svicarski kupci
na splosno ne zaupajo tujim ponudnikom.
Ugodna cena ni odlo¢ilna. Ljudje si zelijo
zanesljivega partnerja, ki dobavi visokoka-
kovostne izdelke po ugodni ceni in v do-
govorjenem roku, s kolikor se le da malo
administracije. Najbolj prodajani izdelki so
iz PVCHa.

Kako pridobivate nove zastopnike?

Preko osebnih omrezij in seznamov po-
tencialnih partnerjev, ki jih vodimo, in te
tako ciljno povabimo k sodelovanju. Sam
se zavzemam za trajnostno, zdravo rast
na trgu. Ve¢ manjsih partnerjev je po mo-
jem mnenju dolgoro¢no boljsa strategija
kot nekaj velikih. Prekinitev sodelovanja
s kaksnim manjsim partnerjem za druzbo
ni velik udarec, ¢esar za prekinitev sode-
lovanja s kaksnim velikim in pomembnim
partnerjem ne moremo trditi.

Kaj poénete, ko niste v sluzbi?

Ker zelo rad delam, prostega ¢asa nimam
veliko. A ko ga imam, greva z Zeno zelo
rada na kosilo ali vecerjo, v kino, na kraj-
Se potovanje v kaksno drugo mesto itd.
Poleti se rad vozim z motoriem in v lepem
vremenu prezivim dan zunaj s prijatelji. ==

Svicarski kupci na splo-
SNo ne zaupajo tujim po-
nudnikom. Ugodna cena
ni odlocilna. Ljudje si zeli-
jO zanesljivega partnerja,
ki dobavi visokokakovo-
stne izdelke po ugodni
ceni in v dogovorjenem
roku, s kolikor se le da
malo administracije.
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AJM Team Time Ride

Po Kobanskih hribih je 28. maja ze sedmi¢ zapored na prireditvi AJM Team
Time Ride kolesarilo ve¢ kot 800 udelezencev v 212 ekipah, od tega tudi
4 ekipe AJM.

Prireditev, ki spodbuja druzZenje in ne tekmovanja, se je med ljubitelji kolesarjenja
in lepe narave dobro zasidrala v koledar, saj iz leta v leto prihajajo v vecjem sStevilu
z vseh koncev Slovenije. Razgibana trasa je potekala med vinogradi, od Kamnice
pri Mariboru preko Kobanskih gricev do dveh “gorskih tock” - preko Sv. Kriza
in Sv. Urbana nazaj v Kamnico. Son¢no vreme in prijetno vzdusje je poskrbelo
za nasmejane obraze, lepe nagrade pa za veselje zmagovalnih ekip. Povprecen
Cas vseh ekip je znasal 3 ure, 48 minut in 52 sekund. Zmagovalci, torej ekipa,
ki se je najbolj priblizala povpre¢nemu ¢asu, je bila ekipa »Muzleki«, ki je za njim
zaostala za 3,9 sekunde. Drugi najboljsi priblizek je imela ekipa »Ne lub se nam« z
zaostankom 5 sekund, tretji pa ekipa »Radlerkex, ki je zaostala za 16 sekund. ==

Dan odprtih vrat

V petek in soboto, 19. in 20. maja, smo na sedezu podjetja pripravili Dan
odprtih vrat in hiSni sejem z razprodajo izdelkov iz zaloge. Obiskovalci so
lahko spoznali tudi proces izdelave oken in vrat.

Na Dnevu odprtih vrat, ki smo ga pripravili v sredini maja, so kupci lahko izbirali
izdelke iz zaloge, ki so bili na razpolago po zelo ugodnih cenah. Prodali smo veliko
oken, vrat, komarnikov in polic ter s tem spraznili skladis¢a. Odziv na vabilo je bil
velik, stranke so izbirale tako izdelke iz zaloge kakor nove izdelke po narocilu.
Dneva odprtih vrat se je udelezila tudi Srednja lesarska Sola Maribor, ki je dogodek
izkoristila za spoznavanje postopka izdelave lesenih oken in vrat. “*

Zlati znak v graditeljstvu

Pomladi smo uspes$no opravili certificiranje za potrditev oziroma podaljsa-
nje Zlatega znaka v graditeljstvu za montazo zunanjega stavbnega pohistva.

Znak kakovosti v graditeljstvu je sistem za ocenjevanje izdelkov in storitev s podro-
¢ja graditeljstva. Najvisji, Zlati znak, pa oznacuje najboljse izdelke in storitve s po-
drocja graditeljstva v Sloveniji. Znak je potrditev kakovosti izdelka za vse vpletene v
poslovni proces - proizvajalca oziroma izvajalca, morebitnega investitorja in kupca
oziroma uporabnika - ter s tem vodi k zadovoljstvu in poslovni uspesnosti. Znak
velja za nesporen dokaz, da delamo kakovostno in da kupec lahko od nas povsem
upraviceno pri¢akuje strokovno in kakovostno opravljeno montazo. “*
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ISO presoja 2016/2017

22. 11. 2016 smo imeli 13. kontrolno presojo po standardu ISO 9001:2008
z razvojem. Presojo so izvedli trije zunaniji presojevalci podjetja TUV SUD
Sava. Podroéja, ki so bila presojana, so: vodstvo oz. direktor, sistem vode-
nja kakovosti, montaza na objektu in dokumentacija, nabava, tehnologija,
skladi$¢e, proizvodnja PVC, marketing, veleprodaja, servis in reklamacije,
razvoj.

Presojo smo uspesno prestali in dobili nov certifikat z veljavnostjo do 14. 9. 2018.
V zakljuénem porocilu je bilo izpostavljeno, da nam sistem vodenja tece v skla-
du z poslovnikom, postopki in navodili. Odstopanj ni bilo. Posebno pohvalo si je
prisluzila PVC-proizvodnja, kjer so bila letos osvezena navodila za delo, konéno
kontrolo in samokontrolo. Proizvodi so vzorno oznaceni. Zaposleni v proizvodnji v
Cantorju ustrezno zakljucujejo svoje delo, tako da je zagotovljena sledljivost izdel-
ka po operacijah. Prav tako so presojani po podrocjih dobili tudi drobne sugestije
o izboljsavah in dobrih praksah drugod. Na osnovi rezultatov zunanje presoje lah-
ko reéemo, da je sistem vodenja uspesen in so podane osnove, ki zelo dobro
omogocajo vzdrzevanje in izboljSevanje sistema kakovosti. “*

Podaljsali certifikat Druzini
prijazno podjetje

V mesecu marcu je potekala revizija certifikata Druzini prijazno podjetje, h
kateremu smo pristopili Ze leta 2007. Prvi¢ po prejemu polnega certifikata
smo bili delezni revizije.

Revizija je bila uspesno opravljena. In ker smo Ze nosilci polnega certifikata Dru-
Zini prijazno podijetje, ki je najvisja stopnja in se zato certifikat lahko razvija le Se v
smeri poglabljanja politike druzini in predvsem zaposlenemu prijaznega podietja,
smo v petek 12. maja prejeli posebno zahvalo Ministrstva za delo, druzino in soci-
alne zadeve in Ekvilib instituta, ker Ze deseto leto nepretrgoma Sirimo kulturo dru-
Zini prijaznega podjetja preko omenjenega certifikata. Obveza, ki jo sicer prinasa
podaljsanje certifikata, je ustanovitev t. i. »tima DPP«, ki bo skrbel za uresni¢eva-
nje zastavljenih ciljev. Sestavljajo ga Bogdan Sirk, Bojan Marko, Darko Murkovi¢ in
Jasmina Cernela. Na te sodelavce se lahko obrnete v zvezi z predlogi, aktivnostmi
oziroma vsem, kar se tiCe omenjenega podrocja. Ponovna revizija nas ¢aka v letu
2020. ==

Okna AJM prva po kakovosti

Konec lanskega leta je bila opravljena trzna raziskava QUADAL - QUality
meDAL neodvisne Svicarske organizacije ICERTIAS, ki med mnozico izdel-
kov in podjetij iSCe tiste, ki ponujajo nekaj ve¢. Certifikat QUADAL namrec¢
lahko dobijo samo tisti izdelki in storitve, ki so jih kot najkakovostnejse v
neodvisni znanstveni trzni raziskavi v obliki spletnega vprasalnika prepo-
znali potrosniki.

Potrosniki so tako v raziskavi odgovarijali tudi na vprasanje: »Navedite ime proi-
zvajalca oken, ki po vasi osebni izkusniji ali izkusniji vasih bliznjih ponuja resniéno
najvi§jo raven kakovosti na slovenskem trgu.« Najve¢ slovenskih potrosnikov je
odgovorilo z AJM. Ker smo zasedli absolutno prvo mesto, smo prejeli certifikat s
petimi zvezdicami. Na dosezeno smo ponosni, saj gre za mednarodno priznano
certificiranje, ki se vse bolj uveljavlja tudi v Sloveniji. Po nekaterih raziskavah bi
kar 80,1 % slovenskih potrosnikov raje izbralo izdelek ali storitev, ki nosi ta zla-
ti certifikat, katerega prejemniki so sicer znane slovenske in svetovne blagovne
znamke. <
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V pomladninagradniigri
podarilioknainvrata

V zacetku letoSnje pomladi smo za pridobivanje novih kupcev in za krepitev
blagovne znamke izvedli pomladno nagradno igro »Podarjamo nova okna
in vrata za vas dom, v kateri smo stranke, v ¢asu od 1. 3. do 10. 4., vabili,
da povprasajo po nasih izdelkih, mi pa bomo izmed vseh z Zrebom nagradi-
li dva, enega z okni, drugega z vhodnimi vrati iz linije Trend.

Nagradno igro smo aktivno promovirali na Radiu Center, Radiu Murski val in na
Koroskem radiu, prav tako pa tudi na internetu ter v prilogah Kvadrati in Delo in
dom. Stevilo sodelujocih nas je iziemno presenetilo, kar dokazuje, da se vsako Pada ria mo nova okna
leto s pomladjo ne prebuja le narava, pac¢ pa tudi nasi nacrti o gradnji ter prenovi 4

in vrata za vas dom

nasih domov. S konkretnimi povprasevanji je sodelovalo 1.577 strank. Od tega v
mesecu marcu 1.029 in v mesecu aprilu oziroma do zakljucka akcije $e 548. Zreb i e
je naklonil sre¢o gospe Ivani Klajnsek iz Maribora, ki je prejela okna po ponudbi,  2rRiL) sociolijajo Ty
gospa Jozica Horvat iz Male Polane pa je prejela vhodna vrata iz linije Trend. #* Ea

Piknik SD AJM in zaposlenih

V soboto, 3. junija, je v organizaciji Sportnega drustva AJM potekal piknik
¢lanov drustva, zaposlenih in njihovih druzin. Piknik je potekal v Sportnem
parku Sentilj.

»Zame ena boljsih stvari letos, povezanih s firmo,« je bil komentar enega od pribli-
zno Sestdesetih udelezenceyv, ki so se udelezili piknika. Super vzdusje, igrala za
otroke, nogomet in odbojka na mivki ter moznost za spros¢en pogovor s sodelavci
ob pijaci in hrani je zaznamovalo piknik in omogocilo, da se sicer sodelavci iz
sluzbenih okolij spoznajo tudi v neformalnih okolis¢inah, v katerih so tisti najbolj
vztrajni ostali vse od zacetka popoldneva pa do poznega vecCera. ==

Opravljen sklop internih izobrazevanj

Z mesecem marcem smo zaceli letosnji sklop internih izobrazevan;. I1zo-
brazevanja so bila namenjena zaposlenim v prodajni sluzbi in monterjem.
lzobrazevanja smo opravili tudi v Avstriji z nasimi tamkajs$njimi zastopniki.

Marcevski sklop predavanj so pripravili Darko Murkovi¢, Jan Creslovnik, Robert
Lebreht in Igor Miholic. Udelezenci so se tako seznanili z novostmi na podroc¢ju
PVC, ALU in lesenega stavbnega pohistva. Podrobno so spoznali postopek izde-
lave nasih lesenih izdelkov, vkljuéno z znacilnostmi in prednostmi nasih lesenih
oken. Kot pomembna novost je bil predstavljen profil AJM 5000 energeto view.
Seznanili so se tudi z drsno-dviznimi vrati iz sistema HST 85 Panorama Premium,
z novostmi na podroc¢ju montaze, s sistemom pametnega upravljanja doma Fibaro
in z drugimi novostmi v prodaji. Na podrocju aluminija so bile osvezene znacilno-
sti vseh ALU-profilov ter predstavljen nov program Artline, kjer gre za ALU-drsne
elemente velikih dimenzij in z minimalnimi vidnimi okvirji. Predstavljena je bila tudi
novost v poprodajnih aktivnostih, nova Servisno-garancijska knjizica, ki bo prisla
v veljavo v prihodnjih tednih. V aprilu je za zastopnike v Avstriji bil ponovljen enak
sklop predavanj s to razliko, da so se teme prilagodile znacilnostim tamkajsnjega
trga in potrebam zastopnikov. Predavanja je opravil Darko Murkovi¢. ==
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Memorialni golf turnir Janeza Ajleca

Na golf igriS€u Ptuj se je v sredini letoSnjega julija odvil prvi memorialni golf
turnir Janeza Ajleca. Tekmovanje sta organizirala Golf klub Slivnica in Golf
klub Branik, katerega ¢lan je bil tudi gospod Ajlec.

Gospod Janez Ajlec je bil navdusen igralec golfa. Kakor vsepovsod, je bil tudi med
golfisti izredno priljubljen. Zato ne preseneca, da se je njegov mati¢ni klub Golf
klub Branik odlo¢il, da njemu v spomin pri¢ne z organizacijo memorialnih turnirjev.
Tekmovanja v lepem, sonénem vremenu se je udelezilo 60 golfistov. Odvilo se je v
pozitivnem vzdusju in prijetnem spominu na iziemnega ¢loveka. **

Prodajna akcija za zacetek poletja

Na pragu poletja smo za kupce pripravili posebno prodajno akcijo, kjer jim
podarjamo oddih. Prodajna akcija velja za vse slovenske kupce, ki so kupili
izdelke AJM v vrednosti nad tri tiso¢ evrov neto.

Ideja prodajne akcije, ki smo jo poimenovali »Okna AJM - razlog vec¢ za sprosce-
no poletje«, je, da so tisti, ki se odlocijo za nakup oken in vrat AJM lahko brez
skrbi. Odlocitev za nakup oken in vrat AJM kupcem namre¢ ne bo prinesla doda-
tnih skrbi, kot so, ali bodo izdelki pravo¢asno in brezhibno narejeni, ali bo mon-
taza strokovno izvedena in podobno. Pri ADM namre¢ poskrbimo, da pri nakupu
oken in vrat vse poteka kot mora - odgovorno, natan¢no, strokovno in kakovostno.
Izdelavo nasih izdelkov natanéno spremljamo skozi ves proizvodni proces, vse
tjia do vgradnje na objektu, pa tudi po njej, ko smo za kupce vedno na voljo s ser-
visno-vzdrzevalno sluzbo. Za popolno poletje pa jim ob nakupu podarimo Se oddih
- vstopnice za Termalni park Aqualuna Term Olimia. V ¢asu akcije, od 5. 6. do 5.
7., je bilo kupceyv, ki so prejeli vstopnice, Sestdeset. “*

Nova servisno-garancijska knjizica

Poseben projekt zadnjega pol leta je zagotovo bil priprava povsem nove
servisno-garancijske knjizice. Ta ne vsebuje samo garancijskih pogojev,
ampak tudi za kupca izredno pomembne informacije.

Nova servisno-garancijska knjizica bo prilozena vsaki fakturi, tako da jo bo pre-
jel vsak kupec. Ideja, ki je botrovala nastanku knjizice, je bila, da je potrebno s
kupcem tudi po nakupu ostati v stalnem stiku. Nova knjizica tako ob garancijskih
pogojih ponuja tudi navodila za rokovanje z okni, balkonskimi in vhodnimi vrati in
smernice za vzdrzevanje in ¢iS¢enje omenjenih izdelkov. Pomembna novost, ki jo
prinasa, pa je vzpostavitev rednega preventivhega servisiranja izdelkov, kar po-
meni, da ima stranka moznost po prvi kurilni sezoni opraviti prvi kontrolni servis,
nato pa na vsaki dve leti redne funkcijske servise. Redno strokovno servisiranje, ki
ga nudi knjizica, ni obvezno, je pa priporocljivo za dolgotrajno in nemoteno dobo
izdelkov. Kupcu vstop v sistem prinasa podaljSanje garancijskih pogojev, nam pa
ohranitev stikov in zvestobe strank. «=

Nova okna AJM-
razlog veé

za spros$éeno
poletje!

Servisno-
garancijska
knijiZicain
navodila

za rokovanje
z okni in vrati
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Desiree do medalje na univerzijadi

Milada alpska smucarka Desiree Ajlec, ki jo na njeni smucarski poti podpira
nase podjetje, je Sloveniji na Univerzijadi, ki je februarja potekala v Alma-
tyju v Kazahstanu priborila srebrno medaljo.

Na zimskih igrah Sportnikov Studentov si je kolajno Desiree, sicer studentka ma-
riborske ekonomske fakultete, priborila v klasi¢ni alpski disciplini veleslalomu. Po
vodstvu po prvem teku jo je na drugi progi z iziemno vozZnjo prehitela zgolj »turbo
Japonka« Aso Anda, ki jo je ugnala za 1,13 sekunde, tretja pa je bila Belorusinja
Marija Skandova, ki je zaostala za 1,60 sekunde. Desiree, ¢lanica Smuéarskega
kluba Branik in do sedaj ¢lanica slovenske mladinske reprezentance v alpskem
smucaniju, bo prihajajoco sezono zacela kot B-reprezentantka z nastopi v evrop-
skem pokalu. “

Sejem Graz

Sejemsko dejavnost letoSnjega leta smo zaceli z gradbenim sejmom v av-
strijskem Gradcu. Januarski sejem je prvi tovrstni sejem v regiji, ki se ga
udelezujejo tudi stevilna slovenska podjetja.

Sejem je tudi priloznost za sre¢anje z nasimi zastopniki v Avstriji, predvsem tistimi,
ki delujejo na podrogju avstrijske Stajerske. Zastopniki so poleg nasih sodelavcev
iz AJM Avstrija tudi aktivno sodelovali pri predstavitvi nasih izdelkov obiskovalcem.
Na sejmu smo predstavili vse nase najnovejSe izdelke, od novosti v liniji vhodnih
vrat Trend, do vseh naprednih resitev na podroc¢ju oken. Z veseljem ugotavljamo,
da smo po treh zaporednih letih na sejmu ter po aktivnem vecletnem delu na
terenu z zastopniki tokrat Ze precej poznani, Stevilni ze poznajo nase izdelke in
njihovo kakovost. =

Nov dom za novo upanje

Druzina iz Spiénika v Zgornji Kungoti je oktobra lani po pozaru ostala brez
strehe nad glavo in si zgolj za las resila svoja zivljenja. Danes na pogoriScu
stoji nova hisa, ki so jo v veliki humanitarni akciji pomagali graditi obrtniki,
podjetja in prostovoljci.

Gospod Miro, o¢e druzine, ki jih je doletela ta huda nesreca, si po pozaru ni ze-
lel drugega, kakor ¢&im prej zgraditi nov topel dom za svojo druzino. Na pomo¢
lokalne skupnosti je upal, da bo ta tako Sirokogrudna in od vsepovsod, si ni upal
niti sanjati. Njihov klic na pomo¢ smo slisali tudi pri nas in druzini darovali vsa
okna, balkonska vrata in vhodna vrata. V novo hisko, ki se sicer ne bohoti zaradi
edinstvene arhitekture, izzareva pa veliko topline in hvaleznost druzine, da je, smo
vgradili PVC-okna AJM 8000 in vhodna vrata iz serije Entry. ==
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SPORTNO DRUSTVO AJM
Pridruzi se tudi ti!

Zakaj?

Ker nas je Ze 51 in smo aktivni v nasle-
dnjih sekcijah: odbojka, kolesarjenje,
nogomet, fotografiranje, karting, bo-
wling.

Ker se v okviru sekcij odvijajo razlicna
sre¢anja, programi rekreacije in druze-
nja ¢lanov. Drustvo ima v najemu telo-
vadnico na OS Franc Rozman Stane v
Mariboru, kjer v popoldanskem c¢asu
2-krat tedensko izvajamo rekreacijo
¢lanov drustva (igra se nogomet in od-
bojka).

Ker ¢lani odbojkarske sekcije tekmujejo
v amaterski ligi, v poletnih mesecih pa
igrajo odbojko na zunanjem igriSéu na
mivki. Sodelujejo in tekmujejo na vec
turnirjih (lansko leto so zabelezili zmage
na treh) in turnir organizirajo tudi sami.

Ker karting sekcija organizira tekmova-
nje na dirkaliScu za dirkalnike karting v
Avstriji.

Ker zaposleni v okviru kolesarske sek-
cije sodelujejo na razli¢nih kolesarskih
prireditvah v okolici. V za¢etku pomladi
pa se odpravijo na vec¢dnevno kolesar-
jenje na otok Brac.

Ker se ¢lani nogometne sekcije udele-
zujejo razlicnih turnirjev.

Ker fotografska sekcija ponuja moznost
izposoje kakovostnega fotoaparata, go-
-pro kamere in strokovne literature.

Ker bowling sekcija organizira ligasko
tekmovanje svojih ¢lanov.
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Ker ob koncu leta drustvo organizira
fajn piknik za vse ¢lane in njihove dru-
zine.

Pridruzi se! V¢lanis se lahko pri vodjih
posameznih sekcij: odbojka - Alenka
Grubisié Cabo ali Sergej Ceh, nogomet -
Goran Grahovac, karting - Darko Murko-
vi¢, fotografija - Matej Lah, kolesarjenje
- Trivo Krempl, bowling - Radko Hojak.
Clanarina za celo leto znasa 10 evrov. =
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Sodelujte v nagradni

krizanki in osvojite Resitev in vasi podatki:

prakticne nagrade!
Geslo:

Resite krizanko, izpolnite kuponcek s
pravilnim geslom in ga do 18. 8. 2017
prinesite v oddelek za marketing.
Izzrebali bomo 5 posameznikov, ki

Ime in priimek:

1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1 . Ly .
X bodo prejeli prakti¢ne nagrade. Telefon:
1
1
1
1
! ORODJE Z
1 < UMETNA
. KR OO | porasNiK |PISATELJL-| - VASILLS NAGON, | REZLOM |G\ aspena| JROKA | 7psE7iTEY
. 144 PONOVNO ZRASTE CAPEROCI| ZBOGAR STRAST | porense| PRYINA | (iNEAD) | JZVIRA.
LESA
1
1
NAPEV,
I MELODIJA
1
1 NEMSKI
1 FIVAL'S FOTO-
1 HISICO APARAT
1 POMOREC
| JAVNI
TV VODI- PRIKAZ
! _TELJICA,
1 $IRCA ROS PRIPADNIK
. SiToV
DANIEL SIFRER START DEL
! RADCLIFFE ANDREJ MARIBORA
1 POLZAJE-
. E PIA _ TOMO DAVSKA
i 1 ZEMLJIIC CESEN RASTLINA
1 e
! }%‘!
- &
1 ' 4
1 14. CRKA | ZUPANCIC
GRSKE | OSNOVNI
1 ABECEDE | DELCI
1 SNOVI
. SAM PEVKA IN
< NEILL FLAVTIST-
! RIMSKI KA KOVAC
1 BOG
. LJUBEZNI ... HOOD
PRIPRAVA | GR. MIT. TOPIC MOSKI
1 AVTOR; | NARKO- | SKRB, A KOZJI UNIFOR- SROTA. | Mookt
1 MATJAZ | TIENO | NEGO- |MERJENJE| ELOVEK MIRAN SR |
. HLADNIK [SREDSTVO| VANJE | VODNIH | ROBERT SLUZAB- DODATEK
| GLOBIN | ERJAVEC NIK
DEBELA
TRAFIKA
1 SPOMIN- PALICA ‘
1 SKI VTIS P ZADO3-
NAS PEVEC /
1 (MARIJAN) CENJE
1 NAPRAVA OSNOVA, STANJE
. A TEMELJ BREZ
POGOVOR VALUTA V VOJN
1 NA BANGLA- LADO
| DALJAVO DESU JAKSA
. LJUBE- TURSKA
ZENSKO VALUTA
1 JAZ PESNISTVO IDEJNI
| ANGELA UTEME-
X MERKEL LJITEL)
TEZKA OLEG
1 POPUST KOVINA viDOv
| PRI CENI V)
X BLAGA TELO, SKLADA-
KI NIHA TELJ S0SS
1 POMOC: | . SEZNAM KEMIJSKI OCE
| KAPTAZA | OZIGAL- | IMEN EL. (J SPREDNJI
X KIST KARZ | AFRISKA BRAZIL- DEL
LANIKA | LOVKAMI | VIRUSNA SKO VELE- LADJE,
1 PROVA MRZLICA MESTO PREMEC
| B DELAVECV ZBOR
X NA3 TOVARNI SEDMIH
SMUCAR CINA PEVCEV
1 (PETER)
. Lov SLUTNJA
X HALIDE ZGODEA,
OKENSKI ADIVAR POVEST
1 OKVIR, v PODE-
. 0BOD AFRISKA ZELSKO
X DRZAVA NASELJE
. ZELEZEN poLociLo
| B
TS ZAPUSCINA
1 KRSKO
1
. ILEGALNA
PREBEZ- LOveK!
! NICA
1
1
NESKLAD- boLGo
| MOSKO
NA MISEL,
1 NESMISEL STARORIM.
OBLACILO
1
1
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den Hill, Avstrija
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Poslovni objekt Technopark Raaba, Avstrija Hisa V, Maribor
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Hotel Maribor, Maribor
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REFERENCNI OBJEKTI
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Hisa S, Ptuj
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Hisa D, Zg. Kungota

Hisa D, Zg. Kungota
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